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INTISARI 

 

APLIKASI PERHITUNGAN FORECAST PENJUALAN 

DENGAN METODE KUADRAT 

 

Oleh 
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Yogyakarta 

 

Penjualanmerupakan semua kegiatan yang bertujuan untuk 

melancarkan arus barang dan jasa dari produsen ke konsumen paling efisien 

dengan maksud untuk menciptakan permintaan yang efektif.Aktivitas 

penjualan adalah hal yang sangat penting bagi perusahaan, terutama untuk 

meraih keuntungan. Sebelum disusunnya anggaran penjualan perlu dibuat 

forecast atau peramalan pada sebuah penjualan karena menentukan berhasil 

atau tidaknya suatu perusahaan dalam meningkatkan penjualan.Meramal 

penjualan merupakan salah satu usaha perusahaan sebagai dasar pengambilan 

keputusan strategis untuk kelangsungan usaha. 

 Aplikasi ini dapat menghitung forecast atau peramalan penjualan 

dengan menggunakan metode kuadrat. Data-data yang diperlukan dalam 

aplikasi perhitungan forecast ini adalah jumlah penjualan barang setiap 

periode tahun, yang akan dihitung secara terkomputerisasi sehingga 

memudahkan dalam menentukan permalan penjualan yang terjadi pada 

periode selanjutnya. 

 Hasil dari Aplikasi Perhitungan Forecast Penjualan dengan Metode 

Kuadrat ini membantu pengolahan perhitungan forecast penjualan sehingga 

perusahaan dapat mengambil kepitusan sebaik mungkin dan meminimalisir 

terjadinya kesalahan yang dilakukan oleh perancang penjualan suatu 

perusahaan. 

 

 

 

 

 

Kata kunci : Forecast, Penjualan, Metode Kuadrat. 
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ABSTRACT 

 

APPLICATION FOR CALCULATING FORECAST SALES  

WITH A QUADRATE METHOD 

 

By 

Irfani Diah Nur Safitri 

173210006 

 

Accounting Information System Study Program 

Sekolah Tinggi Manajemen Informatika dan Komputer Akakom 

Yogyakarta 

 

Sales are all activities intended to expedite the most efficient flow of 

goods and services from producers to consumers with a view to generating 

effective demand. Sales activities are very important for the company, 

especially for profit. Forecasting sales is one of the companies as a basis for 

making strategic decisions for business success. 

This application can calculate sales forecasts or forecasting using the 

quadratic method. The data needed in the calculation of this forecast is the 

number of sales of goods each period of the year, which will be calculated in 

a computerized manner making it easier to determine the sales permits that 

occur in the next period. 

The results of the Sales Forecast Calculation Application with the 

Quadratic Method help the processing of sales forecast calculations so that 

the company can take the best possible policy and minimize errors made by 

the sales designer of a company. 
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