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BAB V
PENUTUP

5.1 KESIMPULAN

Berdasarkan hasil penelitian penulis dalam melakukan Tugas Akhir dan juga hasil dari data-data yang ada maka penulis dapat menyimpulkan sebagai berikut :  

Dengan adanya Sistem Informasi Penjualan pada PT. KALBE FARMA Semarang, maka proses pendataan yang masuk baik yang digunakan sebagai arsip maupun sebagai data yang diperlukan oleh pegawai akan lebih cepat dan efesien tanpa harus memerlukan waktu yang lama.

Menghasilkan laporan-laporan diantaranya laporan daftar obat keseluruhan, laporan daftar obat tertentu, laporan persediaan obat, laporan daftar pelanggan keseluruhan, laporan daftar pemasok keseluruhan, laporan daftar karyawan keseluruhan, laporan daftar pembelian obat berdasarkan nomor beli, laporan pembelian perperiode, laporan daftar pesanan obat berdasarkan nomor pesan, laporan pesanan perperiode, laporan daftar penjualan obat berdasarkan nomor nota dan laporan penjualan perperiode.

1. Sistem Informasi Penjualan pada  PT. KALBE FARMA Semarang berbeda dengan sistem yang dilakukan secara manual. Dalam sistem secara manual diperlukan banyak dokumen, arsip  dan laporan yang sebenarnya tidak diperlukan, hal ini dirasa kurang efektif dan efesien.  

2. Dengan adanya sistem ini, akan mempermudah karyawan pada bagian administrasi untuk melakukan penjualan dan dapat juga digunakan untuk memberikan informasi tentang kemajuan perusahaan.

3. Ketelitian dan kecermatan dalam memasukkan data kedalam perangkat lunak Sistem Informasi Penjualan Obat pada PT. KALBE FARMA Semarang, akan sangat menentukan dalam proses selanjutnya, sehingga dalam kebenaran dan keabsahan dari laporan yang dihasilkan dapat dipertanggungjawabkan.

5.2 Saran  


Untuk mendukung pengembangan sistem yang ada, maka ada saran yang perlu diperhatikan baik oleh pihak terkait dengan masalah Sistem Informasi Penjualan pada PT. KALBE FARMA Semarang. 

1. Sistem yang telah ada sebaiknya mulai diarahkan dengan penggunaan komputer sebagai pengolah data penjualan, sehinggga akan didapatkan informasi yang lebih cepat, tepat dan efisian.

2. Agar sistem ini berjalan dengan baik, maka diperlukan sumber daya manusia yang dapat mengoperasikan komputer serta, dapat menjalankan program yang telah dibuat 
3. Karena sistem penjualan berbasis komputer yang diusulkan menggunakan fasilitas software dengan sistem operasi yang berbasis visual dan jaringan yang bersifat e-commerce maka hendaknya pimpinan dan karyawan sebaiknya mengerti dan mengetahui beberapa software pengolah data seperti Microsoft Office dan yang lainnya untuk mendukung sistem informsi penjualan berbasis komputer menjadi lebih baik.
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