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INTISARI

Dalam menghadapi persaingan dunia usaha yang semakin ketat dewasa ini, suatu badan usaha tidak akan mudah mencapai suatu kemajuan dan perkembangan yang diinginkan. Mengingat permasalahan yang dihadapi oleh masing-masing badan usaha semakin berkembang dan kondisi perekonomian di Indonesia yang tidak menentu membuat beban perusahaan bertambah besar. Bagi yang ingin tetap bertahan dalam menghadapi persaingan, maka perusahaan harus mampu menetapkan strategi Penjualan yang tepat agar tujuan perusahaan dapat tercapai.

Penjualan sebagai ujung tombak usaha memiliki peranan yang sangat   penting. Penjualan merupakan fungsi bisnis yang bertugas untuk mengenali kebutuhan dan keinginan pelanggan, serta merancang produk, jasa dan program yang tepat. Dalam menerapkan strategi Penjualan suatu badan usaha harus mampu mengindentifikasi keinginan dari pasar sasaran.

Dan mampu untuk mengembangkan suatu sistem informasi. Sebelum sistem informasi dikembangkan, maka harus terlebih dahulu menetapkan kebijakan dan perencanaan suatu sistem. Disini Counter Iyan Cell harus dapat mengantisipasi munculnya perusahaan pesaing yang bergerak di bidang yang sama. Counter Iyan Cell berusaha menarik minat konsumen dengan mempercepat proses pelayanannya sesuai dengan pesanan dari konsumen 

Bertitik tolak pada uraian diatas, maka penulis mencoba membuat Tugas Akhir dengan mengambil judul ‘Pengolah Dat Penjualan Handphone Dan Asessoris’, Sistem perangkat lunak adalah salah satu faktor utama dari sistem komputer untuk berinteraksi dengan sistem perangkat keras agar bisa dioperasikan. Adapun perangkat lunak atau software yang digunakan untuk menyelesaikan permasalahan di atas penulis menggunakan bahasa pemrograman Delphi6. yang diharapkan nantinya bisa digunakan untuk membantu menyelesaikan masalah yang dihadapi perusahaan.

Dalam penulisan Tugas Akhir (TA) ini akan dirumuskan masalah yang dihadapi Counter Iyan Cell mengenai bagaimana menerapkan strategi Penjualan dengan menggunakan komputer untuk mengolah data-data penjualan dari konsumen, semua laporan-laporan yang sudah sehingga dengan menggunakan komputer akan dapat mempercepat informasi kepada pihak-pihak yang membutuhkan. Dengan demikian sistem informasi penjualan dengan menggunakan komputer dapat digunakan sebagai strategi untuk memasarkan produk sesuai dengan kepuasan dan keinginan dari konsumen
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